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EL CAMINO HACIA EL TRIUNFO
INTERNACIONAL COMIENZA EN
EL DISTRIBUIDOR

Después de haber penetrado en los
mercados exteriores, comienza el verdadero
reto: reforzar nuestras posiciones para
mantenernos alli. Y para ello, es
imprescindible una estrecha colaboracion
con nuestros canales de distribucion. Porque
sean cuales sean estos canales, es muy
importante cuidarlos al maximo y mejorar
las relaciones para sacarle todo el partido
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Estemos cerca o estemos lejos, lo importante es echar raices: mantenernos
con fuerza en el lugar que ya hemos conseguido y crecer hacia el éxito.
Y para aconsejarte con criterio, las Camaras de Comercio de la Comunidad
Valenciana y el Instituto Valenciano de la Exportacién han creado
Win-Market. Este programa pone a disposicion de las empresas una
herramienta que les ayuda a actuar sobre su red internacional de
distribuidores, consolidandola y optimizandola al maximo.

Confia en la Camara y en el Instituto Valenciano de la Exportacion, analiza
tu situacion y toma las decisiones oportunas para potenciar la situacion

con tus distribuidores.
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v Realizar un analisis de la experiencia de nuestra empresa con respecto a
sus distribuidores. Este estudio tiene la finalidad de comprender el modo
de actuacién de los mismos, qué buscan en un proveedor y cOmo ven a

nuestra empresa y a nuestra competencia.
v ldentificar los puntos clave y sus circunstancias concretas.

v Desarrollar un Plan de Accion Inmediata en el que se detallen los pasos
para conseguir que nuestros distribuidores se decidan por nosotros frente
a nuestros competidores. Este Plan de Accion satisfara las necesidades
de los distintos miembros del canal y mejorara la estrategia de distribucion,

con el fin de lograr una llegada mas efectiva y eficiente al consumidor.

v Asentar y compatibilizar, en definitiva, las politicas comerciales del distribuidor

con nuestra estrategia de actividad empresarial.
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v~ Desarrollar un taller de trabajo de 5 horas mas 12 horas de tutoria directa

con el apoyo de un experto en la materia. Ademas, el experto dedicara otras
18 horas a analizar la situacion de la empresa y de la competencia en
relacion a la distribucion, para establecer un plan que permita a la empresa

ganar posiciones frente a sus competidores.
v Contar con el apoyo directo e intenso de un experto en comercio internacional.

~ Obtener como resultado la generacion de un Plan personalizado de Accion
Inmediata, basado en la realidad de la empresa, su experiencia y sus

objetivos de distribucion internacional.

v La tranquilidad de trabajar con un proyecto respaldado por la Camara y el

Instituto Valenciano de la Exportacion.
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¢ CUANTO TIEMPO
TENDRE QUE DEDICARLE?
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¢ CUANTO ME VA A COSTAR?

COSTE APOYO COSTE PARA
DE WIN-MARKET INSTITUCIONAL LA EMPRESA
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