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PROGRAMA EJECUTIVO

ADVANCED EXPORT SALES

Ventas internacionales con Linkedin + IA

Transforma Linkedin en tu principal canal de generacion de oportunidades
internacionales mediante estrategia, inteligencia artificial y la metodologia HDIC

Linkedln ha dejado de ser una red social para convertirse en un canal comercial estratégico en
mercados internacionales. Sin embargo, muchas de las practicas habituales han dejado de
funcionar. mensajes masivos sin personalizacion, perfiles optimizados como Unica accién,
prospeccion manual intensiva que consume tiempo y esfuerzos, o un uso tactico sin una visiéon
de sistema.

El mercado exige hoy un nuevo perfil comercial:

venta consultiva, enfoque en cuentas estratégicas, identificacion inteligente de senales de
compra, personalizacidn a escala apoyada en IA y un proceso comercial estructurado de
principio a fin.

Este curso estd diseflado para dar ese salto.

Del uso tactico de Linkedin al disefio de un sistema comercial escalable

Si ya tienes formacién previa en LinkedIn, este programa te permitird evolucionar desde la
ejecucién de acciones aisladas hacia el disefio y la aplicacién de una estrategia comercial
completa, utilizando la Inteligencia Artificial como palanca de eficiencia y escalabilidad.
Pasaras de “hacer LinkedIn” a construir un sistema de generacién de oportunidades

predecible, con Linkedin como canal central dentro de tu estrategia de ventas
internacionales.

Fecha: 9 de junio de 2026

Horario: 09:30 a 14:30h y de 15:30 a 18:30h
+
Modalidad: Presencial - Avda. Hermanos Bou, 79 - 12003 Castell6 Reserva tu plaza +

Precio: 325 € / Enactio: 276,25 € / Enactio Plus: 2275 €
Formacion bonificable

Mas informacién: Reyes Monfort - Area Internacionalizaciéon: 964356500 - ext. 5
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Objetivos

« Disefar un sistema completo de generacion de oportunidades comerciales en
LinkedIn.

¢ Entender el perfil de LinkedIn como una fase del embudo, no como el centro de la
estrategia.

o Definir una estrategia de cuentas prioritarias basada en datos.

¢ Identificar sefales de compra de forma semi-automatizada con apoyo de IA.

e Realizar research comercial profundo reduciendo tiempos de dias a horas.

e Construir un embudo comercial integral en 6 fases: posicionamiento, autoridad,
prospecciéon, conversion, expansion y fidelizacion.

Resultado: un sistema de ingresos mas predecible y escalable con Linkedln como

canal estratégico.

Programa

e Preparacion estratégica:
o Diagnéstico inicial
o Definicidon de objetivos comerciales
o Sistema de medicién de resultados
o Plan de accidn

e Construccion de autoridad
o Marca profesional
o Como alinear tu perfil con la estrategia de la empresa
o Estrategia de contenidos
o Indicadores para medir tu posicionamiento y visibilidad

¢ Prospeccion inteligente

o Definicidén de cuentas y perfiles clave

o Buying signal

o Interaccién previa al contacto comercial

o Investigacion eficaz de empresas y personas clave

e Conversion
o Construir relaciones
o Mensajeria e InMails de alto impacto
o Descovery meeting
o Cualificacidn y creacién de oportunidad
o Indicadores de conversion
¢ Introduccién a la expansion y fidelizacién post-venta. Se abordard de forma

introductoria para entender el recorrido completo de la relacién con el cliente.
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Este curso es para ti si:

e Tienes perfil de LinkedIn ya creado (foto, titular y experiencia) y un uso basico de
la plataforma

¢ Rol comercial activo (ventas, exportacion, captacion o direccidn comercial)

¢ Utilizas LinkedIn y quieres convertirlo en un canal comercial estructurado

¢ Necesitas generar mas oportunidades de calidad, no solo contactos.

e Teinteresa integrar la IA como apoyo para optimizar tu tiempo comercial.

Requisitos para aprovechar la
formacion

Aplicabilidad inmediata. Sesién 100% practica trabajando directamente sobre
situaciones reales.

Deberas asistir con tu propio ordenador y smartphone

Una semana antes recibirds un prework guiado con instrucciones para aprovechar
al maximo el tiempo de formacién y poder trabajar desde el primer minuto.

No necesitas conocimientos técnicos previos en IA.
El enfoque es practico y orientado a negocio.

La Cadmara se reserva el derecho de validar las inscripciones. Este programa esta
disefado especificamente para profesionales vinculados a procesos de exportacion,
ventas internacionales. Si tienes dudas sobre la adecuacién de tu perfil, puedes
consultarnos antes de formalizar tu inscripcidn. jEstaremos encantados de
orientarte!

Ponente

David Martinez Calduch
Humanizando la IA | Keynote Speaker | Coach Digital | Technological innovator

David es uno de los mayores referentes en el uso estratégico de IA y tecnologia en
procesos comerciales. Con mas de 36 aflos de experiencia, ha ayudado a cientos de
empresas a transformar sus modelos de ventas e internacionalizacion a través de
herramientas digitales practicas.

e Experto en Social Selling, LinkedIn y automatizacion de procesos comerciales.

¢ Ha impartido mas de 20.000 horas de formacidén ejecutiva en universidades y
escuelas de negocios en Espafa, Latinoamérica y EE.UU.

e Ponente TEDX, autor de 6 libros sobre transformacion digital, ventas, NFTs y
liderazgo positivo.

¢ Reconocido como uno de los Top 50 European Social Selling Professionals y con
mas de 400 testimonios reales en LinkedIn.
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