
Programa 

Dirigido a 
Profesionales (conferencias, charlas, etc.), emprendedores (Pitch & Pitch Deck), estudiantes (presentación de TFM,
TFG. Proyectos, etc.) y cualquier persona que necesite exponer ideas con eficacia en entrevistas, reuniones,
congresos o presentaciones comerciales.

En un mundo en el que comunicar con claridad, emoción y credibilidad marca la diferencia, este curso te ofrece las
claves para transformar tus presentaciones en experiencias memorables. A través de una metodología práctica,
descubrirás qué elementos son esenciales para mantener la atención y conexión con tu audiencia y cuáles son los
errores más comunes que debes evitar a toda costa. Durante tres sesiones intensivas, aprenderás a diseñar y
realizar presentaciones que no solo transmitan información, sino que impacten emocionalmente y dejen huella en
quienes te escuchan. 

CÓMO HACER PRESENTACIONES DE ALTO
IMPACTO EMOCIONAL| 12H

Sesión 1 – Fundamentos de una presentación de impacto (4h) 
Los 3 elementos que forman parte de una presentación de alto impacto emocional.  
Errores prohibidos y buenas prácticas en el diseño de diapositivas. • 
El papel de la emoción en la atención y retención del público. 
Ejemplos reales: presentaciones que funcionan vs. las que fracasan.

Sesión 2 – El orador como protagonista (4h) 
Cómo captar la atención en los primeros 30 segundos. 
Tú eres la presentación: técnicas de comunicación verbal y no verbal. 
Cómo generar credibilidad, confianza y conexión emocional. • Storytelling aplicado: construir un relato que atrape. 
Gestión del miedo escénico y del lenguaje corporal.

Sesión 3 – Mi audiencia y sus necesidades (4h)
Cómo nos emocionamos las personas y qué puedo hacer en mi presentación. 
Qué le gusta escuchar a las personas y cuáles son sus necesidades.
Estrategias para diferentes contextos (empresarial, académico, congresos, networking).
Checklist final: pasos clave antes, durante y después de la presentación.



Fechas

Del 10 al 13 de noviembre
Martes, miércoles y viernes de 9.00 a 13.00 h
Cámara de Comercio de Castellón

INSCRIPCIÓN GRATUITA

Modalidad presencial /teleformación

Ponente 
Kike Algora. Certificado como Coach Ejecutivo (Escuela Europea de Coaching),Certificado como Coach de
Vida (Escuela de Coaching de Plenitud),Máster en Psicología Positiva Aplicada (Universitat Jaume
I),Experto en Organizaciones Saludables y Resilientes, Experto en Educación Positiva Aplicada.

Con más de 10 años como formador empresarial, coach y conferenciante, ayuda a las organizaciones con
acciones claras, flexibles y personalizadas, y resultados demostrables.

https://www.camaracastellon.com/es/formacion/cursos/MED26_33/inscripcion
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