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La identificacion y gestion de los canales (off y online) mas adecuados van a ser un factor determinante para
reducir tiempo y riesgos en la toma de decisiones. La evaluacion de los costes y beneficios que supondra la
eleccion del partner local mas idéneo asi como su aportacién o no en la gestion de la logistica podran
darnos una ventaja competitiva decisiva en un mercado.

Una estrategia de distribucion internacional puede ayudar a la empresa a aumentar las

ventas y la rentabilidad.

Dirigido a
- Sales Director - Export Director - Export Area Manager - Marketing Director - Business Developer

Programa

SESION |
1. Introduccién: Onmicanalidad vs Multicanalidad

2. Herramientas de inteligencia comercial para la optimizacion de los canales de distribucion.

e Monitorizar atractivo de mercado y posicidon competitiva de la empresa.
* Analisis de tendencias para identificar el canal adecuado en mi estrategia de venta.
* Activar la vigilancia competitiva para mejorar nuestra posicién en el mercado.

3. Elementos a tener en cuenta para la cualificacion de clientes/partners internacionales.

SESION I

1. Digitalizacién de las ventas a través de marketplaces:
* El papel de la distribucién tradicional tras la irrupcion de los marketplaces: como articular su
integracion.
e Lairrupcion de los Pure Players Digitales y como identificarlos.

2. E-commerce propio vs marketplaces/feria virtuales.
3. Tipologias de marketplaces.

4. Factores a tener en cuenta para la eleccidén de mercado: Criterios de eleccion de plataforma.
5. Beneficios de estar presente en marketplaces.

Ponente

Anselmo Rios. Director de Redflexion Consultores, empresa especializada en consultoria e
Inteligencia Competitiva para la Internacionalizacién

Fechas

21y 22 de octubre INSCRIPCION GRATUITA
Martes y miércoles de 09:00 a 13:00h
Camara de Comercio de Castellén Modalidad presencial /teleformacion




